
Über 200 Aussteller

stb Akademie

Networkingfläche

Speakers’ Corner

Erlebnisfläche

Sitzen wir alle im gleichen Boot? Ver-
anstaltungsplaner, Eventagenturen und 
Dienstleister? Fest steht: Wir alle lieben 
Events. Und: Die beste Gelegenheit, sich 
gegenseitig kennenzulernen, zu diskutie-
ren und neue Konzepte auszuprobieren 
bietet die Trendmesse der Veranstal-
tungsbranche: der stb marketplace.

In Frankfurt und München haben wir ein 
besonderes Highlight für Sie im Köcher: 
Die Podiumsdiskussion mit führenden 
Experten der Branche verspricht einen 
lebhaften Schlagabtausch. 

Was macht gute Events aus, besser, ein-
zigartiger? Darum dreht sich hier  
alles. Bei über 200 Ausstellern, in der 
stb Akademie sowie auf der Networking- 
und Erlebnisfläche. Nutzen Sie den 
31. August oder den 26. Oktober (viel-
leicht sogar beide Termine, der Eintritt ist 
ja kostenfrei) als Ihren Think-Tank: Die 
Branche spricht hier Tacheles, plaudert 
aus dem Nähkästchen und diskutiert so 
kontrovers wie nirgendwo sonst. 

Versprochen: In Frankfurt und München 
nimmt die Branche wieder richtig Fahrt 
auf. Ich freue mich, wenn Sie dabei sind!

Ihre 

Gabriele Schulze
Fan spannender Veranstaltungen

Am 31.8. & 26.10. sind wir verabredet

Vom Eventschloss bis zum Outdoor-
Dienstleister, vom nigelnagelneuen 
Tagungshotel bis zum kreativen Alleinun-
terhalter: Rund um Meetings, Incentives, 
Kongresse und Events finden Sie auf dem 
stb marketplace alles für die perfekte 
Inszenierung. Eine Bereicherung für jedes 
Event: der Besuch auf der Trendmesse 
der deutschen Veranstaltungsbranche. 

Sonderthemen: 
in Frankfurt: Besondere Locations
in München: Rahmenprogramme,
Motivation & die besten Künstler

13.30–14.30

Für die ersten Vorträge des Tages 

(9.00–10.00 Uhr) und einen weiteren 

Vortrag Ihrer Wahl reservieren wir 

Ihnen auf Wunsch kostenfrei einen 

Sitzplatz. 

Nutzen Sie dafür die Möglichkeit der 

Online-Anmeldung unter:  

www.colada.info/stbF (Frankfurt) 

www.colada.info/stbM (München)

Weitere Reservierungen kosten 25,– € 

inklusive MwSt. pro Vortrag. Verfüg-

bare Sitzplatzkontingente am Mes-

setag werden nach dem Prinzip „first 

come – first served“ ausgegeben. 

Diese kostenfreien Vortrags- 

Eintrittskarten erhalten Sie am 

Check-in ab 8.00 Uhr. 

So erhalten Sie kostenfreie Vortrags-Eintrittskarten

Ring frei im Gerangel um Budgets  
für die Live-Kommunikation:

Wer hat den Schwarzen Peter im Beschaffungsverhältnis von 
Event-Dienstleistungen? Wie kann das schwierige Dreiecksver-
hältnis zwischen Einkauf, Agentur und Fachabteilung in eine lang-
fristige Ehe münden? Oder ist an der Beziehung nichts mehr zu 
retten? Wollen sich Agenturen einfach nicht verbiegen lassen und 
sind nach kurzen Affären mit ihrem Latein am Ende? 

Führende Experten der Veranstaltungsbranche treffen sich in 
München zum offenen Schlagabtausch. Die Podiumsdiskussion, 
bei der namhafte Event-Profis kein Blatt vor den Mund nehmen, 
wird moderiert von Gabriele Schulze, Vorstand der MICE AG. 

Für Sie steigen unter anderem in den Ring:

Simon Ackermann,
Präsident Expo-Event. Live Communication Verband Schweiz

Aimé Sans,
Geschäftsführender Gesellschafter BUSINESS & NATURE

Matthias Kindler,
ADC-Vorstand, Geschäftsführer THE COMPANIES 

Claudia Ziegler, 
conzieglio, Spezialistin für strategischen Einkauf

Reiner Greza 
Purchasing Manager Switzerland, Novartis Animal Health Inc.

Der Einkauf streicht Budgets und Agenturen streichen die Segel. 
Ist es „nur“ die Wirtschaftskrise oder bahnt sich ein tiefgreifender Werte- und Strukturwandel an? 

Der stb marketplace

„Das Agentursterben ist hausgemacht 
 und kommt nicht überraschend.“
„Event-Agenturen sind nur auf den eigenen Vorteil bedacht!
 Und für Licht und Ton brauche ich keinen Kreativen.“
„Das Preis-Leistungs-Verhältnis bei Events ist 
 völlig intransparent.“ 

„Die Einkäufer verstehen gar nicht, was hochwertige
 Qualität in der Live-Kommunikation auszeichnet.“
„Einkäufer entfachen einen regelrechten „Pitch-Wahn“,
 aber am Ende landen sie dann bei der üblichen Agentur.“
„Alles passiert auf Zuruf! Eine Einbettung in die
 Kommunikationsplanung ist Wunschdenken.“

Die Podiumsdiskussion in München um 14 Uhr

Antony
Fedrigotti

Mit PowerThin-
king® zu neuen 
Erfolgen!

11.00–12.00

Simon 
Ackermann

Locations in Szene 
gesetzt – Drama-
turgische Tricks für 
die Eventindustrie

9.00–10.00

Alexander
Christiani

Der Kunden-
macher – Die 
Revolution im 
Marketing 

13.30–14.30

Martin
Betschart

Die Geheimnisse 
des Erfolges – Die 
elementarsten 
Erfolgsprinzipien 

15.30–16.30

Gabriele
Schulze

Was Tagungs-
veranstalter vom 
Web 2.0 lernen 
können

11.30–12.30

Martin
Hortig

Eventrecht – 
Aspekte erfolg-
reicher Veranstal-
tungsplanung und 
-durchführung

9.00–10.00

Vinzenz
Baldus

Lust auf Ser-
vice? Vorsicht!  
Tierische Fallen! 

14.00–15.00

Georg W.
Broich

Broich’s 
Kochshow.  
Frech in den  
Topf geguckt!

16.00–16.45

Aimé
Sans

CSR meets Live-
Communication –
Corporate-Events 
mit Mehrwert 

9.00–10.00

Cristián
Gálvez 

Selbstinszenie-
rung! Erfolgreiche 
Bretter, die Geld 
bedeuten 

11.00–12.00

Marcus
Smola

Mach den Gold-
fisch. Übertreffen 
Sie die Erwartun-
gen Ihrer Kunden

13.30–14.30

Monika
Matschnig 

Körpersprache. 
Verräterische 
Gesten und wir-
kungsvolle Signale. 

15.30–16.30

Simon
Ackermann

10 dramatur-
gische Tricks 
zur Inszenierung 
Ihres Events 

9.00–10.00

Gabriele
Schulze

Was Tagungs-
veranstalter vom 
Web 2.0 lernen 
können

11.30–12.30

Martin
Hortig

Eventrecht – 
Aspekte erfolg-
reicher Veranstal-
tungsplanung und 
-durchführung 

14.00–15.00

Christian
Bischoff 

Spitzenleistung – 
Dein Weg! Das 
Geheimnis der 
Eigenmotivation 

16.00–17.00

stb Akademie in Frankfurt, 31. August 2010

stb Akademie in München, 26. Oktober 2010

In Kooperation mit:

Wir danken den Rhein-Main-Hallen Wiesbaden für die Unterstützung zur Podiumsdiskussion.




